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“Saelg historien
—om landbrugsprodukter”

Bogen “Sazelg historien — om landbrugsprodukter” udkom i 2014 som bade trykt bog og e-bog,
0g er siden fulgt op af en blog, LinkedIn og Twitter samt suppleret af kursusmateriale.
Naeste trin er oversaettelser — bogen udkommer pa engelsk og spansk i ar.

Samarbejdet mellem forfatteren og CanPublish bestod af:

* Redaktion og korrektur
Den fgrste orienterende lzesning, to redaktionelle runder med skriftlige
kommentarer, samtaler og korrekturer

* Grafisk opsatning
Layout, billedredaktion, grafer/tabeller, omslag

* Produktionsstyring og trykning

* Udgivelse, lagerfgring, salg mv.

* E-bog

*  PowerPoint og flyer

* Blog, LinkedIn og Twitter
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Forord

Kan man holde et selskab, hvor der kun serveres ost for gassterne? Ja, det kan

man, og det er tilmed en herlig oplevelse. Samtalen og samvaeret mellem de

spisende er fantastisk. De kommenterer maden og er meget @lige. Kvaliteten

i samvaer stiger, ndr substansen i maden slippes los. I Frankrig lever kvaliteten

frit. Det er et eventyrligt land at spise i. Man mzerker, at rdvaren betyder noget

for rigtig mange mennesker.
De

og praesen-
ationen af varerne er i srklasse. Nar man kober ind der, bliver man altid in-
spireret. ogsi at iselvat

1vores hjem i Danmark serverer vi af og il oste for et selskab pé 10 perso-
ner. Vi kober typisk 8-10 slags oste i en ostebutik. Helst friskt skiret af en hel
ost. For gsterne k skal ostene vaere
af ostetypen. Hver ost skal anrettes pa en tallerken. Det er vigtigt, fordi ostene.
skal spises i en bestemt razkkefolge. Det sikres ved at sende en tallerken rundt

ad gangen.
Der er altid udfordringer i et selskab med f.eks. 10 mennesker. Gedeoste er
tid H td

for megetaf ged. Men som regel gir det. Vi beder alle tage lidt af hver ost. Mange
spiser alt, skyllet ned med den rette vin. Det mest forunderlige ved selskaberne
er som regel stemningen. Den er useedvanlig hoj. Meget zrlig. Det er ikke pga.
vinen, men pa £ T

forvaerten? Det sker Menostk:

man kommentere zrligt.

IFrankrig og fornojelse at mening
om forskellige ravarer, ndr de spiser. Staerke bind bliver knyttet sterkt i samveer
om mad. Fordi vi er alige.

Passionen og wrligheden omkring bordet med mange retrer md kunne bru-
ges i andelsbevaegelsens fodevareindustri. Tkke mindst fordi bevaegelsens pas-
sionerede fodevareforaudling historisk er baseret pé arlighed o tillid imellem
landmend.

, hvordan
det kommercielt er muligt at optimere forbindelsen mellem den passionerede
forbruger o den passionerede landmand,

Kapitel 2

Passion for fgdevarer

Redaktion og korrektur

Layout, billedredaktion, grafer/tabeller

Indhold
hvilke egen-

skaber jorden bedste afgrode, e worteLa

it e n oL 47

iden og erfari Landmaend g i sig en stor pas- staog) 12 Smagen p kanten af 00 ullr 43
. , . ; u a
sion for deres virke. Den kommer fra deres forhold tl girden, jorden, familien e s e
og omrdet, de bor i. il stedet er land- a2
Han er ryg i de PASSIONFORFODEVARER 15 e
omgivelser og ved, at han har en historik, han kan trakke p4, og som peger ind . o
ifremtiden for ham. 15 v 5
§ " . § 5
d kebsmanstre 17 Private label- o mark ot
ver dem til at producere den bedst mulige kvalitet, og ofte ser vi blandt land- 3 a3 Gor i nearesigr st sl
d naturlig- g Kooperaiverss positon o taresse 19 mavemar 6

visogsh om at tlene penge, men den haj R i H N Swlgprogress kit 62
Det ser man, nir det er svere tider, hvor idealismen knirker i den andelsbevee- z e eusopaiske kooperativers stytker 22 Verden 64
ey i s 5 o et 2 Produtetscpfattedevadi 65 .
afgroder, kod eller mieIk, han har satset hele sit v pd. S er det virkelig passio- g rarheiapradscont i e ' &7
nen, der skal traekkes pé. maked 25 Oamkmad 71

Kooperativerne har pé grund af deres ejerforhold en enestende mulighed
for at baere landmandens passion videre i hele vierdikieden. Det giver dem en

cepter unikke. Den kommerciel afdeling skal s at sige tappe den passion, land-

den bliver lige s passioneret, som landmanden selv er. Der er vaerdi i dette for
alle parter.

Fodewremstetik 20
Stnsecnesspog. 29
Sansformas 30

2
Gerkendelgheden i randet 32

Dot subime i stykesammerboldet 72
”

TILKANTEN AF PASSIONSBLGEN 79
Produtsubstans o bevet et middel 50
Passon’ orosONA 01

Dyl iPrasto 34

Etptentiale for atvide mere 83

Denborpolmske passon 35 Goit 84
Det er desveerr t en del af alverden passion. * o

ghr tabt i nasten er ¥ ivaerdi- Priser v sttistan? 37 St e

kieden. Men vi er 3 Det

skal vi se naermere pi i dette kapitel, hvor vi har lavet en model, der beskriver
. y et -

omslag

E-bog

Fie o e e

Steffen Andersen

. Sael;
hu;tor

/ Y/ 7 |
offlandbiig: fbdgK
’

({ 7
2

Deneaive latfom for udking a
pes—

Med bidrag af Per Kracht og Carsten Scheler Lass

www.canpublish.dk




Iﬁﬁ Sell the Story Blog  About  Aboutthebloggers  Publicity  Inspiration  Q

Sell The Story

Welcome to the Sell The Story Recent Posts
blog

@ 16/04/2015 @& Steffen Andersen > 0 Comments

Milk is not only milk

Service in the shops disappoints the
How do you invelve your customers in the passion

customers
most employees in your company have for your
products? How do employees become passionate about Ready for a cheese party?
acompany’s products and services? For sales The fish of the day
departments these are crucial questions that need to
be.. Stone ground flour bread
!u.- Hvad sker der? 0]
tory

s N

1Sell M4

. t e Les Be!les Lettres @BellesLettresEd - 12 min

Stor Steffen Andersen ‘ Grand Ecart — Périclés et la com | #LaViedesClassiques laviedesclassiques. it
YV @stndersencon article/grand-. . via @AdAThis

Pia Petersen retweetede

TWEETS FBLGER FBLGERE 2 1

29 36 16

Twitter og LinkedIn

Boger E-boger Lydboger Kurser Sog pa titel, forfatter, emne eller ISBN

Du er her: Bager » Erhverv » Danske erhvervsbeger » Diverse » Seelg historien

Szlg historien — Ao

- om landbrugsprodukter Leveres senest 03082015

af Steffen Andersen

(Bog, indbundet) kr. 300,00
............ o

Fodokkok (0 anmeldelser)

Virksomheder kan ikke nejes med at fortzelle historien om deres 1stk,

produkter. De skal vaere | stand til at sasige historien. Debat- og
fagbogen Szeig historien — om landbrugsprodukter argumenterer
for, at det er produktet, der binder en organisation sammen, og &t
det derfor er nodvendig... Les mere b

() Pluspris Lr. 249,95
Produktdetaljer: Kan du lide denne bog? Fri fragt
Sprog: Dansk Sest bog pé liste b
Originattite!: - Til dig, der elsker bager
Saelg historien - om 841 0] Lees mere om Plusmedlemskab
landbrugsprodukter
ISEN-13: 9788793295018 {7 + Op til 70% + Frifragt til
Sideantal: 255 rabat afhentningsboks
Forlag: CanPublish « Alle nye beger ¥ Plusarrangementer

Viemers b o bl Salg

lulodiamod

TV VRR TR R

www.canpublish.dk 3




CanPublish

Forfatteren Steffen Andersen skriver:

I april 2014 skulle jeg skrive "Seelg historien — om landbrugsprodukter” faerdig. Manuskrip-
tet havde vaeret en tur omkring forskellige fagligt interesserede, men jeg manglede at fa en
professionel redakter og et forlag til at arbejde med sprog, opsatning, struktur, korrektur-
laesning, trykning, udgivelse osv. Charlotte Paaskesen blev anbefalet af en god ven, sa jeg
tog kontakt til CanPublish. 0g det er jeg fra farst til sidst virkelig glad for. Charlotte gennem-
leste manuskriptet og fortalte mig, at der helt klart var stof til en bog. Det gjorde mig ¢lad.
Men det varmede endnu mere, da jeg maerkede, hvordan Charlotte involverede sig og arbej-
dede med bogens form, flow og udtryk.

Da det forste kapitel var gennemredigeret, sendte Charlotte mig det. 0g fgrst troede jeg
ikke, det var blevet redigeret. Men det betpd selvfplgelig, at Charlotte havde afkodet min
tone og respekterede den. 0g endnu bedre havde forsterket udtrykket pa en made, sa
sprog 0g mening gik op i en hpjere enhed. Samtidig kunne hun udfordre nogle af mine skra-
sikre fikse betragtninger, sa jeg fik lov at argumentere for dem. Alternativt udelade dem.
Bogen har faet stor ros for at vaere velskrevet, astetisk i udtryk og med et laekkert lay out.

Processen, vi har veeret igennem, har ganske enkelt vaeret fantastisk for bogen, mit skrive-
team og min egen udvikling som skribent. 0g samarbejdet meget behageligt. Anne som la-
vede lay out var ligeledes virkelig en behagelig samarbejdspartner. Med lige den kant der
gor, at man finder ud af, at ens egne sma fikse ideer mht. det visuelle nok lige skal vendes
med en professionel.

Vi tre har sammen med de to gvrige bidragsydere til bogen haft en upaklagelig proces.

Vi kan kun anbefale CanPublish til andre som gnsker at vaere taet pa processen og opleve
serigsitet og involvering, nar manuskript skal blive til bog.

Venlig hilsen
Steffen Andersen
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